Como cadastrar Lead
manualmente?

1 Como acessar

Nessa rotina é possivel fazer cadastros de Leads de forma manual.
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No menu lateral, acesse Pessoas > Leads > Leads e entdao Cadastrar.

2 Como Cadastrar

Apds acessar a opcao de Cadastrar, abrird uma outra tela com as informacdes do Lead a serem
preenchidas. apds preencher com os dados corretamente, clique em Gravar ou Gravar e
Continuar.
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