Relatdrio de Vendas

Os Relatorios de Venda relinem os numeros dos contratos de venda do periodo: quanto foi
vendido, por quem, de que tipo de imdvel, em quais bairros, de que origem vieram as vendas e em
que situacao estao os pagamentos.

No dia a dia, o gestor usa a tela para acompanhar o VGV e a comissado da imobiliaria, comparar o
desempenho com o ano anterior, ver o ranking de corretores e equipes e entender de onde vem o
faturamento das vendas.

Para ver o relatério, seu grupo de usuarios precisa da permissao Relatdérios > Comercial e

Marketing > Relatdrios de Venda. O relatério também depende do mdédulo Financeiro no plano
contratado.

Navegacao no mdédulo

&y 2oresentame

Rotina: Relatérios > Comercial e Marketing > Relatérios de Venda

A tela abre com o titulo Estatisticas de Contratos de Venda e j4 vem gerada com o Ultimo més,
de um més atras até hoje, pela data de cadastro dos contratos.



Se o seu usuario nao tem acesso a todos os contratos de venda, os quadros somam apenas

os contratos que vocé pode ver.

Filtros

LIl Estatisticas de Contratos de Venda

] (E Periodo Venda 0) &£ Vinculos @ Situacao @ Exibicao ¥ Limpar

Periodo

R & TiPo DE DATA

Sa
B Cadastro [® Assinatura

Define qual data o relatorio usa para montar o periodo.

(2 | FE Periodo

01/01/2026 até 23/10/2026

Hoje

‘icket meédio da venda @ & Comr
3$ 798.888,89 R¢
dividido pela quantidade de Comissé

vendas

B8

O periodo e obrigatorio: Limpar devolve o recorte de abertura do relatorio, nunca a

Esta
=
& base inteira.
1
|+ Aplicar |

@ Susp

. RS 3.780.000,00 0 ooo%
Limpar

A barra abaixo do titulo tem quatro chips: Periodo, Vinculos, Situacao e Exibicao. O chip
Periodo mostra, ao lado do nome, o tipo de data em uso.

Tipo de Data

Periodo

Responsavel

Equipe

Empresa

Situacao do Contrato

Filtro

O que faz

No chip Periodo. Escolhe qual data do contrato monta o
periodo: Cadastro, Assinatura ou Venda. Comeca em
Cadastro.

Intervalo de datas, com os atalhos Hoje, Ontem, 7d, 30d e
90d. O periodo é obrigatério: ao limpar, ele volta para o
ultimo més.

No chip Vinculos. Mostra sé os contratos dos corretores
responsaveis escolhidos.

No chip Vinculos. Mostra sé os contratos das equipes
escolhidas.

No chip Vinculos. Mostra sé os contratos das empresas
escolhidas.

No chip Situacao. Mostra sé os contratos nas situagdes
escolhidas, como Ativo, Concluido, Suspenso ou
Cancelado. Sem nenhuma marcada, entram todas.
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Origem No chip Situacdo. Mostra sé as vendas cujo negdcio veio
das origens escolhidas. Contratos sem negdcio vinculado
ficam de fora ao filtrar por origem.

Exibicao Liga a chave Contar também o angariador, que muda
s6 o quadro Contratos por Corretores.

Alguns quadros consideram sempre os contratos Ativos e Concluidos e nao seguem o filtro
de Situacao. Eles tém um icone de ajuda ao lado do titulo que avisa isso: Meta vs Realizado,
Ciclo de Venda, Ranking de Equipes, Vendas por Més, Evolucao Mensal de Comissao de
Venda, Top Compradores, Top Proprietdrios e Contratos por Corretores.

Como gerar

L Estatisticas de Contratos de Venda O Gerar
[s] 8 Periodo Venda o & Vinculos © Situagéo @ Exibigdo | x Limpar &% Criar relatério com IA
%2 VGV do periodo [ Contratos de venda [E Ticket médio da venda @ Comissao da imobiliaria Total Ativo @ Total Geral
R$ 14.380.000,00 18 R$ 798.888,89 R$ 719.000,00 R$ 10.600.000,00 R$ 14.380.000,00
Soma do valor dos contratos de VGV dividido pela quantidade de Comissdo liquida, ja descontada a Todas as situacdes devolvidas no
venda no recorte Quantidade no periodo filtrado vendas retencao Contratos de venda em andamento perioda

[2 Resumo de Contratos o
Estatisticas de contratos por situacao, status e status de pagamento
@ Metricas de Contratos & [ = Porsituagao | = Por status
Ative e Concluido Suspenso @ Cancelado
13 72.22% 75 10.600.000,00 5 2778% RS 3.780.000,00 0 ooo% RS 0,00 0 ooo% RS 0,00

= Contratos por Status de Pagamento

® Pagamento em Dia Nada a pagar @ Menos de 5 dias Vencido ® Vence em 10 dias @ Mais de um més Vencido
9 s5000% R$7.150.000,00 6 3333% R54.630.00000 T1ss6%  R$920.000,00  1555% R$840.000,00  1556% RS 840.000,00

1. Cligue no chip Periodo, escolha o Tipo de Data e as datas e clique em Aplicar. O relatério é
gerado de novo com o periodo escolhido.

2. Se quiser recortar mais, abra os chips Vinculos ou Situacao, escolha as opcdes e clique em
Aplicar.

3. Para gerar de novo com os filtros como estao, clique em Gerar, no canto superior direito, ou no
botao de recarregar, no comeco da barra de filtros.

Cada quadro também tem o seu préprio botao de recarregar, no canto direito do titulo.

Cartoes de resumo e Resumo de Contratos

Cartao O que mostra
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VGV do periodo Soma do valor dos contratos de venda no recorte dos

filtros.
Contratos de venda Quantidade de contratos de venda no periodo filtrado.
Ticket médio da venda VGV dividido pela quantidade de vendas.
Comissao da imobiliaria Comissao liquida das vendas, ja descontada a retencao de
nota fiscal.
Total Ativo Valor dos contratos de venda na situacao Ativo, ou seja,

em andamento.

Total Geral Valor dos contratos de todas as situacdes que o periodo
trouxe.

Sem filtro de Situacao, o VGV do periodo e o Total Geral somam contratos de todas as
situacoes, inclusive cancelados. Para ver sé o que foi vendido de fato, marque Ativo e
Concluido em Situacdo do Contrato.

O quadro Resumo de Contratos mostra as Métricas de Contratos, com a quantidade, o
percentual e o valor de cada situacao. Os botdes Por situacao e Por status trocam a visao. Logo
abaixo, Contratos por Status de Pagamento separa os contratos pela situacao das faturas,
como Pagamento em Dia, Vence em 10 dias ou Mais de um més Vencido. Clicando num cartao, a
listagem de contratos de venda abre com aquele recorte.

Indicadores do periodo

[@ Meta vs Realizado (VGV) @ o % Conversao de Vendas o @ Ciclo de Venda @ o
Comparativo de VGV com o mesmo periodo do ano anterior Vendas originadas de negdcios (CRM) vs avulsas Tempo entre criacao do negécio e fechamento da venda
14.380.000,00 4 20.6% 66.7% 39 dias
VGV 2028 (vs 2025) Vendas originadas do CRM (negocio) Mediana negdcio — venda
T Ano anterior 11.920.000,00 @ Total de vendas 18 & Media 47 dias
@ Vendas (atual { anterior) 18/15 @ Originadas de negécio 12 4 Mais rapido 6 dias
Avulsas (sem negécio) 6 & Mais lento 128 dias
& VGV via CRM 10.240.000,00 il Base (vendas cf negdcio) 12

Resumo do valor total dos contratos por situacao
Resumo do valor dos contratos para o periodo selecionado

R$ 10.600.000,00 R$ 3.780.000,00 R$ 14.380.000,00
Total Ativo Total Concluido Total Geral

Q

Quadro O que mostra

Meta vs Realizado (VGV) O VGV do periodo comparado com o mesmo periodo do
ano anterior, com o percentual de crescimento ou queda e
a quantidade de vendas dos dois anos.
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Conversao de Vendas

Ciclo de Venda

Resumo por situacgao

Corretores e equipes

%2 Visdo Geral de Vendas (VGV) @

Visdo Geral de Vendas por corretor vendedor

Q

B R$14.380.000,00

Valor Geral de Vendas

RS 4.420.000,00

comissao R$ 221.000,00

w» FernandalLima
' svendals)

R$ 3.610.000,00

comissao RS 180.500,00

we Marcos Vieira

4 vendals)

R$ 2.540.000,00

g Juliana Alves
comissao R$ 127.000,00

3 vendals)

Ricardo Moura R$ 1.950.000.00

Quadro

Visao Geral de Vendas (VGV)

Ranking de Equipes

Contratos por Corretores

Percentual das vendas que nasceram de um negécio, com
o total de vendas, as originadas de negdcio, as avulsas
(sem negécio) e o VGV que veio pelo CRM.

Quantos dias se passaram entre a criacao do negdécio e o
cadastro do contrato: a mediana em destaque, a média, a
venda mais rapida, a mais lenta e quantas vendas com
negdcio entraram na conta.

O quadro Resumo do valor total dos contratos por
situacao traz o valor de cada situacao e o Total Geral.
Clicando numa caixa, a listagem de contratos de venda
abre naquela situacgdo.

7 Ranking de Equipes @

Volume de vendas por equipe no periodo

Q

R$ 9.180.000,00
comissao R$ 459.000,00
més: 1- R§ 630.000,00

=+ Equipe Vendas
'\|_'\

1 vendals)

RS 3.630.000,00
comissao R§ 181500,00
més: 0 - R$ 0,00

=+ Equipe Lancamentos
2

S vendal(s)

R$ 1.570.000,00
comissao R$ 78.500,00
més: 0 - R$ 0,00

8 Sem Equipe

2 vendals)

O que mostra

O VGV do periodo e o ranking dos corretores vendedores,
com vendas, valor e comissdo. O valor de cada contrato é
dividido igualmente entre os corretores vendedores do
contrato. Venda sem corretor vendedor aparece em Sem
corretor comissionado.

O volume de vendas de cada equipe no periodo, com a
comissdo e, na ultima linha, as vendas da equipe no més
atual.

Fica no fim do relatdrio. Para cada corretor vendedor
comissionado: Valor Total, Comissao (liquida da
imobilidria), Comissao do Corretor (a lancada para ele
no contrato) e Total de contratos. Aqui o valor do contrato
conta inteiro para cada vendedor.

No chip Exibicao, a chave Contar também o angariador faz cada venda contar também para
guem angariou o imdével no quadro Contratos por Corretores:

e O angariador é o comissionado do tipo Captador/Angariador do contrato. Sem ele, valem
os captadores do cadastro do imdvel, que aparecem com comissao zero.
e Se 0 angariador for o préprio vendedor, a venda conta uma vez sé.
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e O rodapé conta cada contrato uma vez, entdo a soma das linhas pode passar do total.
e Com um corretor filtrado, aparece sé a linha dele, com as vendas em que ele é vendedor
ou angariador.

Evolucao, origem e compradores

Quadro O que mostra

Vendas por Més Quantidade de vendas em cada més, comparando o ano
do fim do periodo com os dois anos anteriores.

Evolucao Mensal de Comissao O quadro Evolucao Mensal de Comissao de Venda
mostra a comissao da imobilidria em cada més do periodo,
sem acumular.

Receita Recebida por Més Receita recebida pela imobilidria em cada més, nos
Gltimos 3 anos, somando os planos de contas de receita
escolhidos em Configuracdes Financeiras. Nao segue os
filtros de Situacao e Origem.

Contratos por Tipo de Origem Valor total, comissao e quantidade de contratos pela
origem do negdcio. Venda sem origem aparece em Nao
informado.

Top Compradores Quem mais comprou no periodo, com valor, comissao e

quantidade de contratos. Quando o contrato tem mais de
um comprador, o valor é dividido pela participacdo de
cada um.

Top Proprietarios Quem mais vendeu imdveis no periodo, com a mesma

divisao pela participacao no contrato.

Nos quadros Contratos por Tipo de Origem, Top Compradores e Top Proprietarios, os botdes
Ordenar por trocam a ordem da lista entre VGV, Comissao e Quantidade, sem gerar o relatério
de novo.

Vendas por tipo, status e local

(& Vendas por Status @ envalor (& Vendas por Tipo de Contrato @ Emvaler & Vendas por Status de Pagamento @) Em valor
Status do contrato de venda Escritura, financiamento, documento Em dia, a vencer gu em atraso, pelas faturas
particular e cessio de direito do contrato
F:::,:;‘ :‘;;; Cessdo de direito: . .
RS 2.4 M) 5,2% (R$ 750.000) Mais de um més
Documento Vencido: 5,8% (RS
Particular: 7.3% 840.000)
RS 1,1 M) Vence em 10 dias:
Financiamento: 5.8% RS 840.000) \ Pagamento em
46,7% (RS 6,7 M) Menos de 5 dias Drar49.7% (R 7,2
Finalizado: 26.3% Em Andamento: Vencido: 6,4% (RS M]- 4 .
(RS 3.8 M) 57.4% (RS 8.3 M) 920.000)
Escritura/Registro Nada 2 .
. pagar:
: 40,8% (RS 5,9 M) 32.2% (RS 4.6 M)

Quadro O que mostra
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Vendas por Status Os contratos pelo status, como Em Andamento, Finalizado
ou Contrato sem Faturas.

Vendas por Tipo de Contrato Escritura/Registro, Financiamento, Documento Particular e
Cessao de direito.

Status de Pagamento O quadro Vendas por Status de Pagamento mostra se
as faturas do contrato estdo em dia, a vencer ou em
atraso.

Vendas por Tipo de Imével Apartamento, casa, terreno e os demais tipos do imdvel
vendido. Imoével sem tipo aparece como Tipo nao
informado.

Categoria de Imével O quadro Vendas por Categoria de Imével mostra o
valor vendido em cada categoria, como residencial,
comercial ou rural. Imével sem categoria aparece como
Categoria nao informada.

Vendas por Bairro Onde a imobilidria mais vende: bairro e cidade do imével,
guantidade de vendas, valor vendido com a participagdo
no total e ticket médio. Imével sem bairro aparece como
Bairro nao informado.

Os gréficos de pizza tém o interruptor Em valor, que jd vem ligado. Ligado, cada fatia representa o
valor vendido. Desligado, cada fatia representa a quantidade de vendas. Ao passar o mouse
sobre uma fatia, aparecem a porcentagem, a quantidade de contratos, o valor, o ticket médio e a
comissao.

Uma Unica venda de valor alto pode ocupar quase a pizza inteira no modo em valor.
Desligue Em valor para ver quantas vendas cada fatia teve.

Opcoes



ar

3 Gerar brixd

I Este relatorio

B

da venda {# Comissao da imobiliaria T

;88,89 R$ 719.000,00 R$ 10. 'l

guantidade de Comissao liguida, ja descontada a

s retencao Contratos de @
(@
%

@ Suspenso

; 3.780.000,00 0 o.oo% RS 0,00 e
—
i_;

@ Vence em 10 dias ® Mais de um més Vencido
| 1s556% RS 840.000,00 1s556% RS 840.000,00 [

Contratos de Venda
A listagem por tras dos numeros

Faturas

MNegdcios
Origem das vendas gue vieram do CRM

Repasses Criados
Previsao de Repasses

Regras de Comissionamento

~ Configuracdes Financeiras

Planos de receita do grafico Receita Recebida por Més

Relatdrios de Locagao

Relatorios de Assinatura

Imprimir Relatdrio

Exportar para Planilha

O botdo de engrenagem, ao lado de Gerar, abre o menu de opcdes do relatério:

Este relatério

Opcao

Imprimir Relatério

Exportar para Planilha

Perguntas frequentes

O que faz

Atalhos para Contratos de Venda, Faturas, Negécios,
Repasses Criados, Previsdo de Repasses, Regras de
Comissionamento, Configuracdes Financeiras, Relatérios
de Locacao e Relatérios de Assinatura. Cada atalho sé
aparece para quem tem acesso a tela.

Imprime a tela. No papel, o periodo usado aparece abaixo
do titulo.

Baixa as tabelas do relatério em uma planilha do Excel.

- Qual Tipo de Data devo usar? Use Venda para ver o que foi vendido em cada periodo,
Assinatura para a data em que o contrato foi assinado e Cadastro para a data em que o contrato

foi lancado no sistema, que é o padrao da tela.

- Por que o Valor Total do quadro Contratos por Corretores é diferente do VGV? O
quadro Visao Geral de Vendas divide o contrato entre os vendedores. O quadro por corretor conta
o valor inteiro para cada um.
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- Com o angariador ligado, a soma das linhas ndo bate com o total. E esperado: a mesma
venda conta para o vendedor e para o angariador, e o rodapé conta cada contrato uma vez.

- Marquei uma situacao e alguns quadros nao mudaram. Por qué? Esses quadros
consideram sempre os contratos Ativos e Concluidos. O icone de ajuda ao lado do titulo avisa quais
sao.

- Por que aparece "Categoria nao informada" ou "Tipo nao informado"? Ha imdveis
vendidos sem categoria ou sem tipo no cadastro. Preencha esses campos no cadastro do imével
para que a venda passe para a fatia certa.

- Nao encontro o que preciso neste relatorio. Use o botao Criar relatdorio com IA, na barra
de filtros, para descrever o relatério que vocé quer ver. Ele aparece quando o seu plano inclui
relatérios personalizados e vocé tem permissao para cria-los.
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